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Notiziario N O T I Z I A R I OIl perché di una scelta strategica
ALPHACAN AL SAIEDUE CON CADENZA BIENNALE

di Marco Santoni

Alphacan, quale leader del mercato italiano, è 
da sempre punto di riferimento per serramenti-
sti del comparto PVC ed operatori del settore.
Come conseguenza delle nuove strategie 
aziendali, per poter meglio organizzare gli 
eventi italiani ed internazionali che ogni anno 
ci attendono, ed anche per poter diversificare 
le attività per un migliore mix di marketing, 
soprattutto orientato alla crescita dei clienti, 
si è deciso di presenziare alla manifestazione 
SAIEDUE di Bologna con cadenza biennale. 
Alphacan non parteciperà quindi il prossimo 
anno per ritornare in forze nel 2004. Ed è in-
tenzione dell’azienda mantenere questa impo-
stazione per il futuro, come scelta strategica.
La maggioranza delle imprese, sia del compar-
to PVC che del legno, condividono la scelta di 
una partecipazione biennale fatta dal mondo 
delle tecnologie del serramento metallico (già 
quest’anno questo settore non era presente al 
SAIEDUE), ma nessuno intende prendere po-
sizione e una decisione chiara in tal senso.
La scelta di entrare nella schiera dei propugna-
tori dell’”alternanza” non è stata certamente fa-
cile, ma si è ritenuta necessaria per poter dare 

Il nostro cliente AREDAL di Claudio D’Orlando 
ha recentemente aperto una show room nel 
pieno centro storico di Tolmezzo, bellissima 
cittadina della Carnia, punto di congiunzione 
tra il Friuli e la regione austriaca della Carinzia. 
La Carnia, oltre ad essere una zona a pochi 
chilometri a nord di Udine, è interessata da un 
crescente turismo che predilige la montagna, 
la purezza dei paesaggi ed una cucina pove-
ra, ma genuina ed espressione di un’intensa 
tradizione.
E proprio nella tradizione la ditta Aredal opera 
da decenni ed è conosciuta per l’attenzione 
che ripone nei confronti delle richieste di un 
mercato così particolare.
Ora il titolare Claudio D’Orlando, assieme alla 
moglie Fulvia che l’accompagna nelle scelte 
dell’azienda, ha sentito l’esigenza di aprire una 
sala esposizione per meglio illustrare tutta la 
gamma dei propri prodotti, dalle porte interne 
ai portoncini blindati, alle basculanti e, natural-
mente, a tutti i serramenti in PVC Alphacan.
Il buon gusto nella presentazione dei campioni 
esposti, i prodotti di qualità e la gentilezza dei 
titolari sono a vostra disposizione.

Nasce quest’anno la collaborazione fra la ditta 
SER GLASS di Porto Tolle, in provincia di Ro-
vigo, ed Alphacan: e naturalmente nasce una 
sintonia. 
Il titolare Diego Umilio ha deciso di utilizzare i 
propri uffici commerciali nel centrale Viale G. di 
Vittorio anche come show room, per esporre i 
propri prodotti.
Entrando in quest’area espositiva si nota subi-
to il desiderio di far apprezzare al visitatore la 
bellezza del serramento in PVC, che fa bella 
mostra di sé in diverse versioni.
I numerosi campioni esposti in interessanti 

Indirizzo sede e show room:
SER GLASS s.n.c.
Viale G. di Vittorio, 10
45018 Porto Tolle (RO)
Tel: +39 / 0426 / 38 08 04
Fax: +39 / 0426 / 39 12 66
serglass@libero.it

FBS, azienda di S. Martino Buonalbergo, in 
provincia di Verona, produce da oltre 30 anni 
porte blindate di altissimo pregio, le cui carat-
teristiche rispecchiano valori assoluti come 
sicurezza, innovazione tecnica ed estetica.
“Valori che aprono le porte del 
successo” è lo slogan di FBS, 
che per vocazione ha l’instan-
cabile ricerca della qualità e 
l’attenzione alle esigenze del 
mercato.
E’ appunto nell’ottica di attenzio-
ne ad un mercato, dove di gior-
no in giorno cresce l’interesse 
verso i serramenti in PVC, che 
si pone anche la nuova collabo-
razione fra Alphacan ed FBS.
FBS ha ampliato la propria 
gamma di porte blindate, pro-
ponendo elementi con tutte le fi-
niture dei colori Renolit utilizzati 
da Alphacan.
In aggiunta alle caratteristiche 

del pannello speciale, con il rivestimento che 
non richiede manutenzioni nel tempo, è intui-
tivo il vantaggio di poter disporre di porte blin-
date d’altissima qualità con le finiture di colore 
o essenze legno identiche a quelle degli infissi 

installati sull’abitazione.
E’ importante ricordare inoltre 
che le porte FBS, oltre ad una 
gamma di misure standard, 
possono essere fatte su misura. 
Per la realizzazione delle strut-
ture con resistenza maggiore 
vengono utilizzati tubolari in 
acciaio chiusi sui quattro lati. 
Tutti i prodotti sono certificati se-
condo le normative di sicurezza 
vigenti ed hanno la garanzia di 
un anno.
Chi è interessato può richiedere 
i cataloghi all’indirizzo sotto ri-
portato o contattare direttamen-
te la società FBS.

FINITURE ALPHACAN SULLE PORTE BLINDATE FBS

Indirizzo:
FBS s.r.l.

Viale del Lavoro, 19/a
37036 San Martino B.A. (Verona)

Tel. +39 / 045 / 87 81 070
Fax +39 / 045 / 87 81 390

fbs@fbsblindate.it
www.fbsblindate.it

I PARTNERS ALPHACAN CRESCONO
Con nuove show room e spazi espositivi

Indirizzo:
AREDAL s.n.c.
Via Brasil 7/a – Z.I. Sud
33028 Tolmezzo (UD)
Tel/Fax: +39 / 0433 / 44 345
aredal@libero.it

Show room:
Via De Marchi (angolo via Linussio)
33028 Tolmezzo (UD)
Tel/Fax: +39 / 0433 / 44 428

SER GLASS a Porto Tolle 

strutture movibili stimolano l’interesse del po-
tenziale cliente, incuriosito dai mutamenti delle 
quattro vetrine presenti.
L’entusiasmo, l’ambiente dinamico, la cordialità 
del personale addetto al ricevimento del clien-
te e la professionalità del responsabile della 
produzione sono la ricetta per chi cerca un 
servizio ed un prodotto di alta qualità.
La ditta Ser Glass produce anche serramenti 
in alluminio e fornisce inoltre tutto ciò che ri-
guarda la serramentistica dell’abitazione civile 
e dell’edificio industriale.

AREDAL apre una show room
 a Tolmezzoun senso veramente innovativo alla presenza 

in fiera, preparando la partecipazione con 
rinnovata energia, avendo più disponibilità di 
mezzi e di tempo, considerando anche che per 
Alphacan, nel periodo primaverile, si alternano 
annualmente tre o quattro esposizioni interna-
zionali. 
Anche all’estero, in Europa, le principali mani-
festazioni fieristiche di questo comparto hanno 
cadenza biennale.
Non c’è il timore di regalare, con quest’assen-
za, visibilità ai concorrenti, poiché certamente 
l’attività di marketing per la comunicazione 
e diffusione del marchio Alphacan e per lo 
sviluppo del mercato sarà sempre attenta e 
puntuale con azioni dirette sia ai partners che 
agli operatori del settore.
La programmazione per il prossimo anno è 
infatti già ricca di appuntamenti: diversi incontri 
con e per i partners di Alphacan sono in fase 
di progettazione, il viaggio incentive sarà or-
ganizzato in primavera 2003, e inoltre nuove 
iniziative di marketing stanno prendendo il via, 
sia per l’Italia che per l’estero.
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ZANASI SERRAMENTI 
SERRAMENTI VERONA PORTE
a Nogara
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Nell’ambito degli obiettivi di espansione della 
propria rete commerciale, la Zanasi Serra-
menti, dopo le sedi di Arbizzano di Valpolicella 
(VR), Verona in Via S. Marco, Rovereto (TN), 
Chizzola di Ala (TN), Vicenza e Padova, inau-
gura un’elegante sala mostra a Nogara (26/10/
02), in provincia di Verona, sotto le insegne di 
Serramenti Verona Porte, società affiliata, di 
Zanasi e Passarini.
Nella show room si è scelto di dare priorità 
all’accoglienza dei clienti, esponendo tipologie 
significative di finestre, persiane, portoncini e 
porte interne in legno, lasciando però ampi 
spazi, in modo da creare un ambiente confor-
tevole e luminoso per i visitatori che possono 
muoversi e valutare agevolmente le tipologie 
proposte. Interessante l’idea di uno spazio 
dedicato all’accoglienza dei bambini: mentre 
i genitori discutono con i funzionari i piccoli 
possono dedicarsi al gioco o al disegno. 
In bocca al lupo e complimenti per l’iniziativa!

All’ombra della Rocca di Arco
MEETING COSERPLAST

In linea con altri eventi già organizzati nel 
corso del 2002, nei primi giorni di ottobre 
Alphacan ha avuto il piacere di ospitare un 
consistente gruppo di rivenditori di serramenti 
in PVC, appartenenti al network del suo cliente 
Coserplast di Miglionico, in provincia di Matera. 
Giunti nella serata del 3 ottobre, gli ospiti sono 
stati accolti dalla splendida cornice di Riva del 
Garda, dove hanno potuto cenare e successi-
vamente pernottare in un’atmosfera frizzante 
e simpatica, che favoriva la conoscenza e lo 
scambio di opinioni ed esperienze.
Il meeting vero e proprio si è tenuto il mattino 
seguente presso la sala congressi dell’Hotel 
Villa delle Rose di Arco, con l’obiettivo di af-
frontare tematiche, sia tecniche che commer-
ciali, inerenti il settore.
L’intento era informare, nel modo più dettaglia-
to possibile, la cinquantina di ospiti presenti 
sui plus dei serramenti in PVC in rapporto ai 
prodotti più tradizionalmente impiegati nella 
produzione serramentistica italiana, quali 
legno e alluminio, e presentare loro la realtà 
della nostra azienda multinazionale, con la 
sua struttura, la conoscenza tecnologica e la 
grande esperienza nel campo. L’occasione si 
è rivelata inoltre assolutamente propizia per 
dare il giusto risalto alle caratteristiche del 
nuovo sistema Master per serramenti in PVC 
a due guarnizioni.
Per Coserplast sono intervenuti il presidente 
Innocenzo Guidotti e il direttore commerciale 
Giuseppe Damone, i quali hanno illustrato 

Indirizzo:
ZANASI SERRAMENTI s.a.s.
Via Carducci, 3
38061 Chizzola d’Ala (TN)
Tel.: +39 / 0464 / 69 65 99
Fax. +39 / 0464 / 69 66 30
www.zanasipvc.com
zanasiserramenti@tin.it

Show room:
Piazza Matteotti, 28
37054 Nogara (VR)
Tel. +39 / 0442 / 50 444

GONZATO SERRAMENTI SPONSOR NEL CALCIO

Luigi Gonzato, titolare della società Gonzato 
Serramenti, da sempre appassionato sportivo 
e amante del calcio, quello vero e genuino, 
come ama definirlo lui, continua la sua appas-
sionata avventura come promotore e sponsor 
di competizioni calcistiche. La sua squadra 

Indirizzo:
GONZATO SERRAMENTI s.n.c.
Via Nazionale, 77
33056 Palazzolo dello Stella (UD)
Tel: +39 / 0431 / 16 81 14
Fax: +39 / 0431 / 58 66 49
gonzatoserr@libero.it

Indirizzo:
COSERPLAST s.r.l.
Zona P.i.P. s.n.
75010 Miglionico (MT)
Tel: +39 / 0835 / 55 99 55
Fax: +39 / 0835 / 55 99 52
coserplast@tiscalinet.it

Gonzato-Alphacan è attiva da anni sui campi 
del basso Friuli.
Ottimo piazzamento ha avuto al torneo di 
“calcetto a cinque” del torneo 24 ore Memorial 
Colosso, svoltosi a Latisana (UD) nel primo 
fine settimana dello scorso giugno.
Il torneo, che era alla 15ma edizione, si e’ 
svolto senza interruzione dalle 16 di sabato 
1 alle 19 di domenica 2 giugno. Le squadre 
partecipanti erano 36 provenienti da tutto il 
Nord Italia. La squadra Gonzato-Alphacan, al 
secondo anno di partecipazione, si e’ classifi-
cata all’ottavo posto, mentre vincitrice, dopo le 
due giornate di intenso agonismo, è risultata la 
squadra amatori Calcio di Torino. 

Per consolidare una presenza commerciale da 
leader a Civitanova Marche, la Micucci Infissi, 
da oltre vent’anni principale produttore di infissi 
in PVC della zona, apre un prestigioso centro 
espositivo nel cuore della splendida cittadina 
della costa adriatica.
L’inaugurazione dello scorso ottobre ha visto 
un’importante affluenza di clienti, professionisti 
e operatori del settore.
La show room di Micucci è la migliore dimo-
strazione di come si riesca a rendere prezioso 
e affascinante un piccolo spazio, che metta in 
mostra le più significative tipologie di infissi.
L’ambientazione è quella di una piazzetta di 
paese, con lampioncini, porte e finestre su una 
stradina di ciottoli. Tutto è arredato con eccel-
lente gusto e stile. Chi si dovesse trovare in 
zona non dovrebbe scordarsi di visitarla.

Indirizzo:
MICUCCI INFISSI s.r.l.
Via Maestri del Lavoro, 17
62012 Civitanova Marche (MC)
Tel/Fax: +39 / 0733 / 89 70 01
micuccisnc@inwind.it

Show room:
Via Martiri di Belfiore
62012 Civitanova Marche (MC)

MICUCCI INFISSI
a Civitanova Marche

le caratteristiche dell’azienda, la sua rete di 
vendita e le tipologie di prodotto offerte. In rap-
presentanza di Alphacan hanno invece parlato 
il direttore commerciale Marco Santoni e il 
responsabile vendite Italia Lucio Dallaserra, 
che hanno descritto la struttura aziendale e la 
situazione della vendita dei serramenti in Italia, 
nelle loro diverse tipologie e caratteristiche. 
L’ingegner Maurizio Mazzurana, dell’Ufficio 
Tecnico Ricerca e Sviluppo di Alphacan, a 
sua volta ha tratteggiato l’evoluzione storica 
e tecnologica dei sistemi in PVC realizzati in 
azienda, sino agli ultimi sviluppi (nuovo Sy-
stem Master).
Al termine dell’incontro, gli ospiti hanno visitato 
lo stabilimento Alphacan di Arco, osservando 
con interesse le varie fasi della produzione dei 
profili in PVC e la severità con cui vengono 
effettuati tutti i test di laboratorio, al fine di mo-
nitorare in maniera continuativa la qualità del 
prodotto e rispettare le procedure richieste dai 
vari enti certificatori italiani ed esteri presso i 
quali l’azienda stessa è accreditata.
Il meeting Coserplast di ottobre ha sicura-
mente offerto ai partecipanti l’opportunità di 
consolidare ulteriormente il loro bagaglio di 
esperienze maturate nel settore, oltre che di 
assimilare nuove utili informazioni, ma si è 
rivelato molto proficuo anche per la stessa 
Alphacan, che ha potuto dimostrare ancora 
una volta la sua professionalità e soprattutto la 
grande attenzione rivolta ai clienti partners. 

Il titolare Gilberto Micucci con Lucio 
Dallaserra di Alphacan.

Il titolare della Zanasi Serramenti, Stefano Zanasi, 
con Dario Passarini di Serramenti Verona Porte e 
funzionari Alphacan
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In linea con le recentissime modifiche introdotte dalla Legge 1.8.2002, n. 166, questo esclusivo 
manuale è frutto della professionalità di M. Gentile e A. Varlaro Sinisi, avvocati e consulenti spe-
cializzati in materia. Essi affrontano analiticamente le più frequenti problematiche connesse agli 
affidamenti di forniture con posa in opera.
Il contenzioso in materia di appalti pubblici evidenzia le difficoltà di imprese e committenti nel-
l’affrontare le complesse problematiche tecniche e contrattuali (sistema delle garanzie in primo 
piano) connesse alla disciplina delle fattispecie in questione.
Con ampi riferimenti alle pronunce della giurisprudenza ed alle determinazioni dell’Autorità sui 
lavori pubblici, gli Autori approfondiscono sia appalti di fornitura che di posa in opera o montaggio 
nei cosiddetti “contratti misti”, concentrandosi in particolare sui seguenti argomenti:
1. La fornitura con posa in opera quale contratto misto
2. Il subappalto di fornitura con posa in opera
3. La fornitura con posa in opera nella normativa sui lavori pubblici
4. Il sistema delle garanzie nel contratto di fornitura con posa in opera
5. Subfornitura e fornitura con posa in opera negli appalti pubblici
6. La “qualità” dei prodotti utilizzati nell’esecuzione dei lavori pubblici
Il Cd-Rom contiene indispensabili schemi di capitolato e di contratti d’appalto, e precisamente:
Schema di capitolato speciale d’appalto per fornitura con posa in opera.
Schema di contratto d’appalto per l’esecuzione della fornitura con posa in opera.
Schema di contratto di subappalto.
Schema di contratto di subappalto ai sensi dell’art. 141, comma 2, del D.P.R. 554/99.

Il Centro di Informazione sul PVC presenta 
la nuova documentazione sui serramenti in 
PVC, dedicata ai progettisti, ai costruttori e agli 
utenti interessati ad approfondire le possibilità 
di utilizzo, le caratteristiche tecniche, la posa in 
opera e la manutenzione.
Il Centro PVC, associazione nazionale che 
raggruppa i produttori di materie prime e 
trasformatori, rappresenta le più importanti 
aziende produttrici di finestre, porte, persiane 
e avvolgibili presenti in Italia.
Il Centro PVC, inoltre, dispone di un sito 
www.pvcforum.it, in cui possono essere visua-
lizzate tutte le informazioni in merito al mate-
riale PVC nelle sue diverse applicazioni. 

LA FORNITURA CON POSA IN OPERA 
NELL’APPALTO DI LL.PP.
L’edizione 2002 del manuale di M. Gentile e A. Varlaro Sinisi

Dal Centro di Informazione sul PVC
NUOVA DOCUMENTAZIONE SUI SERRAMENTI

La fornitura con posa in opera 
nell’appalto di lavori pubblici
di M. Gentile e A. Varlaro Sinisi
Nuova edizione 2002
Volume di pagine 322
Formato cm. 17x24 

Finanziamenti
Un sito dedicato ai finanziamenti a favore del-
l’imprenditoria femminile. Protagonista la legge 
215/92. Al suo interno si trovano dossier, do-
mande e un servizio di calcolo del contributo. 
www.l215.it 

Recupero crediti
Consulenza e/o assistenza legale gratuita per 
il recupero crediti di medie e piccole aziende 
prive di ufficio legale interno. Servizio offerto 
solo per le zone di Milano e provincia. 
http://www.contenziosoaziendale.it 

Legislazione
www.ItLex.com ha la caratteristica di aggrega-
re e rendere facilmente fruibili tutte le novità 
in campo legislativo civile, fiscale e finanziario. 
Nella sezione guide segnaliamo la “Guida onli-
ne agli Studi di settore ed ai Parametri anno 
2000”. 
http://www.itlex.com/index.htm 

Legge Bersani per Roma
Il sito del Comune di Roma dedicato alla legge 
266/97, meglio nota come legge Bersani, che 
finanzia la creazione di imprenditorialità nelle 
aree urbane svantaggiate delle grandi metro-
poli italiane. 
ht tp: / /www.comune.roma. i t /d ipsocia le/
legge266/ 

Contributi e finanziamenti agevolati
Un portale italiano sui contributi e sui finan-
ziamenti agevolati che, oltre alle varie leggi 
regionali e nazionali di agevolazione, fornisce 
anche informazioni sulle ultime novità sull’im-
prenditoria femminile, l’industria, l’ambiente. 
http://www.legge488.it/ 

Per informazioni:
Ufficio commerciale Italia - Federica Girardi 
(girardi@alphacan.it)
UTRS - Maurizio Mazzurana 
(mazzurana@alphacan.it)

VISTO SU INTERNET

Contributi e finanziamenti agevolati
La Legge 488/92 prevede la concessione 
di agevolazioni in favore delle imprese che 
intendono promuovere dei programmi di in-
vestimento. Questo sito è un valido aiuto per 
chi desidera reperire rapidamente, in modo del 
tutto gratuito, le informazioni di base. 
http://www.488.it/ 

Gazzette ufficiali
Un sito non ufficiale che contiene tutte le 
gazzette ufficiali dal 1997. Le gazzette sono 
ordinate per anno e, al loro interno, per data di 
pubblicazione. Disponibile un motore di ricerca 
per parole e un database con tutti i decreti e 
le leggi. 
http://www.i-2000net.it/gazzetta/index.html 

Normative e leggi
Commenti, dossier, novità legislative, norma-
tive e regolamenti ministeriali: tutti i temi e 
gli argomenti per essere cittadini informati e 
aggiornati. Contiene link a Azienda.lex, kwlex 
ed Europa.lex. 
http://www.cittadinolex.kataweb.it/ 

Legge Finanziaria 2001 
La legge n.388 del 23 dicembre 2000 (Finan-
ziaria 2001). 
ht tp: / /www.par lamento. i t /par lam/ leggi /
00388l.htm 

Decreto Legislativo n.626/94 
Il D.lgs 626/94 prescrive misure per la tutela 
della salute e per la sicurezza dei lavoratori 
durante il lavoro, in tutti isettori di attività privati 
o pubblici. 
http://www.minlavoro.it/norme/DLG_190994_
626.htm 

Di seguito riportiamo alcuni siti che possono fornire alle imprese utili indicazioni 
o suggerimenti per aspetti legali, normative, leggi, finanziamenti o contributi.


