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La società
La cooperativa, capitanata da Luciana Messi-
nesi, che ne è presidente e amministratrice, è 
composta da 9 soci.
Dai 280 mq. del capannone di Sernio, sopra 
Tirano, in cui iniziò la sua attività, Viesse 
si è trasferita 12 anni fa alla sede attuale 
di Tresenda, dove ora occupa una superficie 
più vasta: 850 mq. sono destinati alla produ-
zione e 180 mq. sono occupati dagli uffici e dal-
l’area espositiva. L’occupazione ha raggiunto il 
numero di 22 addetti.
Fin dall’inizio l’attività si rivolse alla sola produ-
zione di infissi in PVC, anche perché alcuni dei 
soci provenivano da un’azienda di questo set-
tore.
Oggi Viesse lavora sistemi per serramenti in 
PVC Alphacan e produce ca. 10.000 serra-
menti l’anno. La cooperativa opera in ambito 
regionale, coprendo per lo più il territorio val-
tellinese da Livigno a Colico, ma è organizzata 
con operatori che seguono anche la Val Camo-
nica, la provincia di Milano, il Trentino, Valma-
drera, Lecco, Cantù ed anche la Svizzera.
Le vendite sono gestite per il 70% direttamente 
da Viesse mentre il 30% è coperto da riven-
ditori autonomi che si occupano direttamente 
della posa in opera. 
Al primo piano della sede si trova la sala di 
esposizione, che copre una superficie di 180 
mq. Qui il cliente, sia esso privato, progettista o 
impresario, può esaminare una campionatura 
ben curata e rappresentativa delle tipologie più 
significative ed interessanti: infissi mono-anta, 
anta-ribalta, a due ante, scorrevoli, nonché 
scuri sia ad anta sia avvolgibili nelle varie solu-
zioni di colore disponibili.
Importante il progetto di sviluppo già appro-
vato: nell’arco del 2002 ci sarà un raddoppio 
della superficie produttiva (da 1000 mq. a 2000 
mq.), con previsione di investimenti ulteriori 
anche in attrezzature e conseguentemente di 
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potenziamento della forza vendita sul territorio. 
“I serramenti Viesse vengono per lo più instal-
lati in Valtellina (70%) - ci dice Sergio Foppoli, 
vicepresidente e responsabile vendite della 
cooperativa – e la gamma varia a seconda 
delle esigenze tipologiche regionali. Nelle zone 
di mare, ad esempio, si avrà l’anta a sporgere 
(tipica della persiana genovese), mentre in 
montagna è privilegiato l’antone cieco.”
La cooperativa lavora per lo più con il settore 
privato (80%); il restante 20% è ripartito in 
egual misura fra imprese e settore pubblico. In 
Valtellina il PVC riceve una buona accoglienza 
negli studi di progettazione. 
“Va detto – aggiunge Foppoli - che inizialmente 
la penetrazione del PVC non è stata facile, 
ma sono state agevolmente superate le iniziali 
obiezioni dei progettisti circa la tenuta del 
colore, la stabilità e durata dell’infisso, grazie 
alla qualità dei prodotti proposti da Viesse. In 
effetti l’attenzione della clientela si focalizza 
sulla qualità delle chiusure, che devono essere 
adeguate al tipo di utilizzo previsto, al grado 
di finitura, alla meticolosa lavorazione del pro-
dotto. I privati richiedono anche decorazioni 
“all’inglese” quali il rompitratta del vetro, veran-
dine preingressi e piombati a mano per deco-
razione e piastrelle di vetro di Murano.
Per quanto concerne la gamma produttiva, 
la nostra società utilizza tutti i sistemi Alpha-
can- sottolinea Foppoli – con profilo ridotto, 
a doppia battuta complanare, a giunto aperto 
(a tripla battuta) e scorrevoli nelle tonalità di 
colore bianco, quattro tonalità del legno, verde 
e grigio (solo per gli oscuranti). Tutte le pelli-
cole tipo legno, applicate da Viesse durante i 
suoi 18 anni di attività, non hanno mai dato 
problemi di alcun tipo, contraddicendo il gene-
rale timore secondo cui il PVC possa subire 
decolorazioni a causa della prolungata esposi-
zione agli agenti atmosferici”.

Edilizia in Valtellina
“La Valtellina – prosegue Foppoli - è una 
piccola valle dove architetti e geometri sono 
poche persone e si conoscono quasi tutti. Ma 
anche l’utente “privato” ha la sua importanza, 
in quanto è spesso  molto informato e spinge 
lui stesso il progettista: si tenga presente che, 
come già detto, il 30% dei serramenti in zona è 
già realizzato in PVC.
Siamo in una valle a vocazione storicamente 
rurale che con il passare degli anni si è svilup-
pata senz’altro con l’agricoltura, producendo 
sostanzialmente frutta e verdura, e poi con l’ar-
tigianato: il tutto in funzione del turismo inver-
nale ed estivo, che è sicuramente il fattore 
economico di potenziamento e motore del-
l’economia locale.
Negli ultimi 7-8 anni l’edilizia valtellinese ha 
avuto uno sblocco dei piani regolatori locali. Lo 
sgravio del 36% sulle ristrutturazioni ha contri-
buito, unitamente alla radicata mentalità locale 
di avere una casa propria, ad una situazione 
positiva.
In tutto il Nord-Italia in generale vedo un incre-
mento nell’edilizia, non solo per quanto con-
cerne la quantità, ma anche la qualità, con 
una maggiore sensibilità a livello governativo e 
quindi poi con ricaduta su  progettisti, architetti 
e tutte le persone in qualche modo connesse. 
Con qualità è intesa l’attenzione a tematiche 
di risparmio energetico, mediante un maggiore 
isolamento termico delle componenti degli edi-
fici, non disgiunta da incremento dell’isola-
mento acustico.
Per propagandare i nostri prodotti presso i tec-
nici, facciamo una strategia di informazione 
basata sulla conoscenza personale (la valle 
è piccola e i rapporti umani sono abbastanza 
semplificati), fornendo loro tutte le informa-
zioni interessanti mediante mappe tecniche, 
brochures, visite a cantieri o ad edifici da noi 

già realizzati e alla nostra sala di esposizione, 
facendo toccare con mano le varie tipologie di 
serramento realizzabili.
Gli aspetti informatici, come l’accesso ai siti 
Viesse ed Alphacan ed il cd rom informativo, 
come precisa Foppoli, hanno dato buoni risul-
tati, e saranno certamente sempre più impor-
tanti nel prossimo futuro.
Viesse – ci dice - è orientata verso un graduale 
ampliamento della rete di vendita; la scelta 
dei rivenditori è considerata operazione deli-
cata, in quanto devono essere innanzitutto dei 
buoni tecnici e garantire serietà ed assolvibi-
lità. Da parte nostra li supportiamo garantendo 
il rispetto dei tempi di consegna previsti con 
la clientela ed un’assistenza completa riguar-
dante le questioni tecniche, i preventivi e la 
posa.
In effetti questo è uno degli aspetti cui teniamo 
di più – conclude Foppoli – ed è parte inte-
grante della nostra filosofia aziendale. La qua-
lità ed affidabilità del prodotto, i tempi di 
consegna rispettati, la posa in opera di qua-
lità, tutto questo al fine di dare al nome Viesse 
un’identità di rigore e serietà universalmente 
riconosciuta dai nostri clienti.”
“Nel 2004 Viesse festeggerà il ventennale della 
fondazione della cooperativa ed in previsione 
dell’evento stiamo organizzando diverse inizia-
tive a livello locale.”
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VIESSE VERSO IL RADDOPPIO
A colloquio  col vicepresidente Sergio Foppoli

Nata 18 anni fa come cooperativa di produzione lavoro dalle ceneri di una società 
produttrice di PVC, Viesse sembra vivere una stagione felice.
Viesse, che si trova a Tresenda in Valtellina, è favorita proprio dalla sua collocazione 
geografica. In questa regione infatti l’introduzione del PVC ha ricevuto una pronta 
accoglienza da parte di progettisti, enti locali e consumatori, al punto tale che i 
serramenti in PVC coprono, secondo i responsabili Viesse, il 30-33% del mercato 
locale, una percentuale ben superiore a quella nazionale.
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